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Definition Content

„Als Content bezeichnet man Inhalte, die 

für eine zuvor definierte Zielgruppe 

interessant, hilfreich oder unterhaltend 

sind. Content kann in vielen Formen 

erstellt werden. Am häufigsten sind Text, 

Audio, Video oder Kombinationen davon“ 

(Heinrich, 2020).​
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Definition Werbung

„Werbung ist die Beeinflussung von 

verhaltensrelevanten Einstellungen mittels 

spezifischer Kommunikationsmittel, die über 

Kommunikationsmedien verbreitet werden“

(Schulz, o. D.).
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• Content 

Beispiel 1
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Beispiel 2

• Werbung
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• Verschiedene Funktionen

• Verschiedene Ziele

• Verschiedene Vor- und 

Nachteile

Warum wird zwischen 
Werbung und Content 

unterschieden?
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Ziele Content

Kunden langfristig binden und 

Neukunden gewinnen

Transparenz schaffen

Problemlösungen bereitstellen und 

kostenlosen Mehrwert bieten

Educate Bekanntheit steigern

Imagepflege

Entertainment

Verkaufsdruck über Emotionen 

Ziele Werbung
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Vorteile 
Werbung

Höhere 

Reichweite

Zeitsparender

Vorteile 
Content

Vertrauen

Kundenakquise
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Nachteile 
Werbung

Werbung kann 
störend wirken

Geringere 
Glaubwürdigkeit

Nachteile 
Content

Aufwändig 
(Gefahr für 
Werbung)

Catcht den 
Kunden 
weniger
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Die wichtigsten KPIs für Content und Werbung

CONTENT

Ranking bei Google

Anzahl Followers/Reaktionen auf Social Media

Abruf/Download von (Gated) Content

WERBUNG

Return on Ad Spend (ROAS)

Cost Per Click (CPC)

Earnings Per Click (EPC)

Weitere Informationen: siehe Datenblatt auf unserer Webseite – Link im Chat
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Möglichkeiten von Content und Werbung in 
LinkedIn

Netzwerk 
aufbauen

Keywords 
und Such-
funktionen

Interaktion 
mit Kunden

Reichweite 
steigern

Kampagnen-
Manager 

Effiziente 
Steuerung 
der Werbe-

maßnahmen

Definierte 
Zielgruppe

Kalkulierbare 
Kosten

Weitere Informationen: siehe Datenblatt auf unserer Webseite – Link im Chat
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Beispiel LinkedIn
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Beispiel LinkedIn
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Werbung LinkedIn 

Beispielkosten
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Schlussfolgerung


